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La Bolsa de Productos de Chile (BPC)

e La BPC es una alternativa innovadora de financiamiento para las
empresas, siendo una plataforma para |la transaccion de productos vy
facturas. La BPC es un mercado publico y transparente, regulado por
Ley N°19.220 v fiscalizado por la CMF.
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Qué es la BPC hoy

Transacciones totales sobre USD$7.000 millones.

Negocios anuales en torno a los USD$1.000 millones.

85% de operaciones corresponden a Facturas y 15% a Repos.
12 corredores de bolsa vigentes en la CMF (ex SVS).

370 pagadores inscritos en la CMF.

Mas de 860 normas bursatiles emitidas (reglamentos, manuales,
circulares).

Mas de 1.200 empresas han participado como vendedores, de las
cuales sobre 70% corresponden a pymes.

Participacion de mas de 15 inversionistas institucionales y 300
inversionistas individuales.
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Participacion de la Pyme en la BPC

* El mercado de facturas de la Bolsa de Productos ha demostrado ser
una herramienta muy eficiente y competitiva de financiamiento.

* En esalinea, el numero de empresas Pyme que han accedido a |la Bolsa
ha ido en aumento ano tras ano, alcanzando casi un 73% a fines de

2017.
Ao Numero de facturas Monto de facturas NUmero de empresas
Pyme Grande Pyme Grande Pyme Grande
2012 4,3% 95,7% 9,0% 91,1% 44,0% 56,0%
2013 7,6% 92,4% 10,1% 90,0% 43,4% 56,6%
2014 12,6% 87,4% 12,0% 88,0% 51,6% 48,4%
2015 14,9% 85,1% 17,6% 82,4% 57,0% 43,0%
2016 25,9% 74,2% 16,6% 83,4% 66,4% 33,6%
2017 36,8% 63,2% 19,7% 80,3% 72,6% 27,5%

Fuente: BPC, Ultimo Reporte Plazos de Pago 1°Trim18



Ultimo Reporte Plazos de Pago

* El plazo de pago efectivo de las facturas en la BPC fue 55 dias en el
primer trimestre de 2018.

* En particular, el plazo de pago a la Pyme fue 51 dias v a las grandes
empresas fue 59 dias.

* EnelcasodelaPyme, el plazo de pago bajo desde los 56 dias
registrado a fines de 2017.

* En cuanto al ranking de pagadores, el sector sanitario es el mejor
pagador con 71 puntos promedio, seguido de la industria con 69
puntos. Luego, en la mediania se encuentra alimentos y
telecomunicaciones con 67 puntos, energia con 67 puntos y mineria
con 64 puntos. Por ultimo, el peor pagador es el sector comercio con
56 puntos.

— Este ranking considera los cumplimientos del plazo y monto acordados en la
factura, facilidad de confirmacion con el pagador (portales, protocolos, etc) y los
menores plazos de pago.
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Ultimo Reporte Plazos de Pago (1°-Trim-18)
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Comentarios al Proyecto de Ley

La Bolsa de Productos ha identificado 3 grandes problemas
recurrentes en los procesos de pagos:

1. Pagos fuera del plazo acordado entre las partes

2. Pagos por montos inferiores a lo indicado en las facturas

3. Pagos a los beneficiarios erroneos

Este proyecto de ley se hace cargo de los puntos 1 y 2 anteriores,
incentivando el pago oportuno por la via de devengar intereses de
mora en caso de atrasos, y prohibir notas de crédito y débito para
facturas irrevocablemente aceptadas.

— El punto 3 esta regulado en la Ley 19.983 a través del registro de
cesiones electronicas que lleva el SlI.

Por otro lado, la propuesta de obligatoriedad en la emision de la
guia de despacho electronica ayudara a acelerar los plazos para la
emision y pago de las facturas. oy
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Comentarios al Proyecto de Ley

1. Intereses de Mora

* Aclarar que los intereses de mora son en favor del beneficiario de la
factura (emisor o cesionario).

* Permitir que el cesionario pueda renunciar a los intereses de mora para
facilitar el financiamiento a los pagadores que no puedan acortar sus
plazos de pago.

* Procurar que el cobro de los intereses posea una via ejecutiva o
mecanismos para facilitarlo.

2. Contrato para extender plazo

e Asegurar que las eventuales condiciones pactadas en este contrato estén
contenidas en las propias facturas para evitar que afecten su autonomia y
libre circulacion.

e La factura se ha transformado en un instrumento de crédito altamente
competitivo, por lo que la ley debe evitar incertidumbres y asimetrias de
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Comentarios al Proyecto de Ley

3. Guia de Despacho Obligatoria
* Se considera una buena medida para acelerar la facturacion.

* Por otro lado, por esta via podria acelerarse el acuse conforme de
las guias facilitando la aprobacion posterior de las facturas.

4. Descuentos por Pronto Pago

e Este proyecto no se hace cargo de regular los eventuales conflictos
de interés en las politicas de descuento por pronto pago
— El pagador define la tasa de descuento y el plazo aplicable.

— Sin perjuicio que existe un mercado financiero alternativo para el descuento
de facturas, estas politicas podrian coartar la libre eleccion de los
proveedores pequefios por la asimetria en los poderes de negociacion.

— Es relevante incentivar una mayor transparencia en los pagadores
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Conclusiones

Este proyecto de ley apunta en l|a direccion correcta,
incentivando un mejor cumplimiento en los plazos de pago.

Se plantean algunas medidas que buscan otorgar mayor
flexibilidad a los pagadores con menor capacidad de pago,
acelerar la aprobacion de las guias de despacho y regular los
eventuales conflictos de interés en las politicas de pronto pago.

El financiamiento basado en el descuento de facturas (bolsa o
factoring) ha sido eficaz en acelerar los plazos de pago, por lo que
se debe mantener o mejorar las certezas juridicas y econdmicas
inherentes al mercado de facturas.

En general, el Proyecto debe promover una mayor trasparencia
de los pagadores para efectos de nivelar la cancha en favor de los
proveedores de menor tamano. .
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